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Vorwort

Der Wunsch sich auf dem US-Markt erfolgreich
zU etablieren bedeutet sich mit dem US-Markt sehr
Intensiv zu beschaftigen. Ein umfangreiches
Wissen uber Wettbewerb, Vertriebsstruktur,
Preis/Margengestaltung und gesetzliche
Bestimmungen ist dabei ebenso wichtig wie eine
genaue Analyse der Zielgruppe. In der Umsetzung
kommt dann der Aufbau der Organisation in einem
Land mit unterschiedlichem kulturellen
Hintergrund. Eine eigene US-Reprasentanz hebt
das Image und erhoht das Vertrauen in das
Unternehmen - gleichzeitig werden neue
Geschaftsmoglichkeiten eroffnet. Die Nutzung
bestehender Strukturen eines
Vertriebs-Serviceburos ist die
kostengunstigste Alternative zum
Eigenaufbau ohne die eigene
Identitat zu verlieren. Es stellt
das Unternehmen frei sich der
eigentlichen Aufgabe zu

widmen - VERTRIEB!
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WIR SIND SPEZIALISTEN FUR DEN AUF-
UND AUSBAU VON INTERNATIONALEN
UNTERNEHMEN IN NORDAMERIKA

Wir stellen Ihnen unsere Organisation als
‘Basis” zur Verfugung und unterstutzen Sie aktiv
in der richtungsweisenden und entscheidenden
Aufbauphase lhrer Aktivitaten in Nordamerika.

Aller Anfang ist leicht...

... vorausgesetzt, Sie haben den richtigen
Partner. Ob Firmengrundung, Marktanalyse oder
Produktvermarktung: nutzen Sie die Kompetenz
und langjahriges Know-How eines erfolgserprob-
ten Spezialisten.

Wie konnen wir
lhnen helfen?

Verkauf & Marketing
Logistik
Buchhaltung & Finanzen
EDI | IT Service
Verwaltung
Finanzierungen
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VERKAUF
& MARKETING

Bei TAS verstehen wir die wichtige Rolle, die
professioneller Verkauf und Marketing im wett-
bewerbstrachtigen US-Markt spielen. Es ist
wichtig, eine realistische Vorstellung zu haben von
dem, was einen erwartet und was von einem selbst
erwartet wird. Dies hilft den Einstieg ohne grol3e
Uberraschungen zu schaffen. Genauso wichtig ist
die professionelle Ausfuhrung, nachdem die
Planung abgeschlossen ist. Aus diesem Grunde
bedient sich TAS einer flexiblen
Einfuhrungsstrategie mit dem Kunden im
Mittelpunkt, jedoch nicht ohne die Profitabilitat

auller Acht zu lassen..

Denken kommt vor dem Handeln

» Markt-Analysen

» Zlelgruppen-Analyse

* Planung der Absatzwege

» Wettbewerbsanalyse, Strategische Planung
» Geschaftsplanung

* Technische Beratung

Professionelles Handeln
und Kontinuitat sind Meilensteine
auf dem Wege zu langfristigen
Kundenbeziehungen

» Start-Up Beratung

* Projekt-Management ,
» Prasentationen in Landessprache pr b
» Anzeigenschaltung |
* Interaktive Webseiten -
» Kontakte zur Industrie ‘q
* VVerbraucherservice und

Technische Beratung.
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LOGISTI _

ziert, gezahlt und dann in unser _ ' |
Warenwirtschaftssystem emgepfleg Ab dlesem
Zeitpunkt stehen Warenbestands- und & &
Bewegungsdaten rund um die Uhr fur/3|e eli
tronisch abrufbar zur Verfugung. l/ { 1]

» grof3es Lager mit Hochregal- und
Bodenlagermoglichkeiten
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* Pick-and-Pack Service
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» Kommissionierung, Vertellung un
Zollabwicklung

* Versand
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» Entkonsolidierung
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 flexible Abwicklung von zeitkritischen &
Lieferungen ] ak 1 e

» Bestandskontrolle / wir kontrollleren
verfugbaren Bestand und kritische
Vorratsmengen fur jeden Artikel

i

 Abwicklung von Retouren 0’!;,

» Verteilung und Zustellung fur alle GrofRen
von Warenlieferungen

» Eigener Frachtvermittler
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BUCHHALTUNG
& FINANZEN

Buchhaltungsservice

Betriebswirtschaftliche Auswertungen zeitnah und
korrekt unseren Kunden zur Verfugung zu stellen ist
eine Anforderung, die wir kompromisslos verfolgen.
Aussagefahige und gut organisierte Unterlagen sind
unablasslische Hilfen fur einen ordnungsgemalien
Ablauf des Tagesgeschafts.

WIR STELLEN
ALLE LEISTUNGEN
DER BUCHHALTUNG ZUR

VERFUGUNG:

» Erstellen der Steuererklarung
Gewinn & Verlustrechnung
zusammengefasst oder nach Abteilungen
aufgeteilt, Budgetabgleich, Bilanzerstellung

* Kreditorenbuchhaltung

* Debitorenbuchhaltung
Geldeintreibung
Erstellen von Fakturen und Mahnungen, inkl.
Inkasso

» Cash-Flow-Management

Abwicklung des Zahlungsverkehrs

» Wahrungsgeschafte

* Bankabgleichung

* Kreditkartenabwicklung

* Inventuren

* Abschreibungsaufstellung

* Online-Abruf der Kontoinformz

* Online-Einsicht von Berichten
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EDI/IT Services

IT Services

» Webseiten-Erstellung

* Internet-Shop

» Windows Netzwerk Installationen und
Wartung

* Produkt und Firmenprasentationen

* Programmentwurf und Programmierung

EDI - ELECTRONIC
DATA INTERCHANGE

Grosskunden erwarten von den Lieferanten die
Fahigkeit, Dokumente elektronisch zu ubermitteln
und auszutauschen, Produktcodes zu erstellen
und die Ware verkaufsgerecht bereitzustellen;
das Ganze in einem Kurzen, jedoch festen
Zeitfenster. Die Kosten erscheinen zu hoch fur
kleinere oder mittlere Unternehmen. Wir stellen
diese Voraussetzungen zur Verfugung - dadurch
entfallen hohe Anfangsinvestitionen in
Technologie und Personal.

Sample EDI Document Interchange

—; @

Purchase Order Translation @ ;}) | Purchase Order
- from EDI

i |

Retaller = E Vender
— . ' ' ‘mai i —

ASN/ Invoice Tr-ﬂni]ﬂ]tilﬂﬂ Data Entry ASN/ Invoice
to i
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VORBEREIUNG VON
STEUERABSCHLUSSEN
DURCH ERFAHRENE
STEUEREXPERTEN.

Individuelle und geschaftliche
Steuererklarungen. Vermogens-,
Verkaufs- und geschatzte
Steuererklarungen.
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'VERWALTUNG
VERWALTUNGS -
UNTERSTUTZUNG

l‘r

Wir sind behilflich beim Losen administrativer

Probleme fiir Klein-und mittelstandische
Unternehmen (Einzelunternehmer,
Partnerschaften, LLCs und kleine Kooperationen),
entweder direkt durch unser Personal oder durch
einen unserer Service-Partner.
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Verwaltung \

» Bereitstellung von Buroraum,
Infrastruktur und Personal

» Schreibservice / Dateneingabe

» Verwaltung der Datenbanken

* Postvertellerservice

» Kalender- oder Terminplanung

« Koplerservice

* Farbkopierservice

* Kurierservice

» Erstellung von Dokumenten
(Geschaftsplane, Strategien, etc.)

» Bearbeitung von Dokumenten und
Formularen

» Design- und Layoutservice

—
HR |

» Auswahl & Einstellung von Mitarbeitern
* Arbeitgeber Zertifizierung (SS-4)

» Gehaltsabrechnung

* Krankenversicherung
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KOORDINIERUNG VON EXTERNEN

BERATERN
Z. B. STEUERN, GESETZLICHE GRUNDLAGEN,
RSETZUNGEN)

* Vorbereitung von Steuererklarungen

* Formular 941 vierteljahrliche Bundessteuer fur
Arbeitgeber

» Gehaltsabwicklung

* Firmenauflosung

FINANZIERUNGEN
KLASSISCHE
FINANZIERUNG

* Kurz- bis mittelfristige Finanzierung durch
US Banken.

» Start-Up Risiko Kapital

* L easing Losungen fur Investitionsguter
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Transatlantic Sales, LLC.
2220 Northmont Pkwy Suite 250
Duluth, GA USA 30096-5835

Tel: +001(678) 417-6270
Fax: +001 (678) 417-6273

WWW.TRANSATLANTICSALES.COM
INFO@TRANSATLANTICSALES.COM
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